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Upravljanje Rompanijom posredstvom

Cil PANTHEON konferencije je da pokusamo dobiti odgovore na pitanja s

modernih alata

o¢i PANTHEON Fkonferencije koja
¢e biti odrzana 15. novembra u
BiH, o njenim ciljevima i znacaju
poslovne informatike razgovarali
smo sa Andrejom Merteljom, izvr$nim
direktorom Datalab Tehnologije d.d.

BM: Sta su osnovni ciljevi predstojece
PANTHEON konferencije, ko su njeni ucesnici i
Roja je njena osnovna ideja-vodilja u smislu
strategije poslovanja u vrijeme aktuelne
globalne Rrize?

MERTEL): PANTHEON konferencija, ve¢
peta po redu u Bosni i Hercegovini, na-
jbitniji je susret u PANTHEON ko-
risnic¢koj zajednici, koja danas broji vise
od 28.000 korisnika u SEE regiji. Ona
je prilika za edukaciju, druzenje i
poslovne susrete poduzec¢a. Namijen-
jena je predstavljanju najaktuelnijih
tematika 1 novosti u PANTHEON-u, te
tumacenju najnovijeg zakonodavstva i
predstavljanju poduzetni¢kog znanja.
Pored edukativne 1 informativne, ima i
veoma moénu poslovnu funkciju.
Ovogodisnje PANTHEON konferencije,
odrzane u Sloveniji, Srbiji, Makedoniji
1 predstojeca 15. novembra u BiH, im-
aju poseban, odnosno dvostruki znacaj.
U kompaniji Datalab, koja ove godine
slavi svoj 15. jubilej, svjesni svoje Sire
drustvene odgovornosti, uzimamo sebi
za obavezu da doprinesemo rjesavanju
drustvene, ekonomske i socijalne prob-
lematike u BiH. PANTHEON Fkonfere-
ncyja neCe biti samo kvalitetan
poduzetnicko-edukativni ve¢ i human-
itarni dogadaj pod naslovom”...jer za-
jedno mozemo!”.

BM: Tema ovogodisnje kRonferencije je AKTIVNO
-znanjem do izlaska iz ekonomske i finansijske
krize!

MERTELJ: Vrijeme krize nije uvijek vri-
jeme stezanja kaisa. To je i vrijeme u
kojem mlade 1 inventivne firme najla-
kse zauzmu svoju poziciju na trzistu.
Cilj konferencije je da pokusamo do-
biti odgovore na pitanja s kojim znan-
jem, strategijama i pristupom doc¢i do
povecanja dobiti, investicija i1 time do
uspjesnog poslovanja. Sukladno tom
cilju organiziramo i okrugli stol, gdje
¢emo s priznatim stru¢njacima iz svi-
jeta privrede, obrazovanja, te s pred-
stavnicima organa uprave, pokusati da
pronademo najbolja rjeSenja i savjete
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i time do uspjesnog poslovanja.

za bh. privrednike 1 u tom smislu vas
pozivam da nam se pridruzite.

BM: Kako ocjenjujete proteklih 15 godina rada
Datalaba - kojim segmentom poslovanja ste
najzadovoljniji, a gdje moZda, iz objektivnih ili
subjektivnih razloga, nisu postignuti
maksimalni rezultati?

PANTHEON"

Business operating system

MERTELJ: Postignutim rezultatima u zad-
njih 15 godina na svim trzistima SEE
regije veoma sam zadovoljan, spomenut
¢u samo aktuelno prosirenje na trziste
Albanije 1 partnerstvo sa Svicarskom
kompanijom Mattig Management Part-
ners, koja zaokruzuje prisutnost sa vlas-
titim firmama u svim zemljama regije.
Broj PANTHEON korisnika je daleko
ispod naseg potencijala, ali o¢ekujemo
eksploziju, jer firme postaju sve vise 1
vise svjesne znacaja ERP softvera, a ti-
me i razlika izmedu njih u kvaliteti, te
korisnosti. Trenutna ekonomska situa-
cija svakako da je sve samo ne motivi-
rajuca, kada su u pitanju bilo kakve
investicije (pogotovo one u nematerija-
Inu imovinu), ali isto tako privrednici
su sve vise svjesni da bez podrske mod-
ernih informacionih tehnologija gube u
stalnoj utrci 1, naposljetku, bivaju pre-
gazeni od strane konkurencije. Polazi-
mo, a u aktuelnoj ekonomskoj situaciji
jos vise, od uvjerenja da je uspjesno i efi-
kasno vodenje poduzeéa moguce jedino
uz podrsku kvalitetnog i sigurnog infor-
macionog sistema. U tom pravcu slijed-
imo nasu misiju, a to je garancija
visokokvalitetnog poslovno-informaci-
onog sistema 1 time ciljamo na maksi-
malne rezultate.

BM: Koliko su privredni subjekti na Roje je
usmijereno poslovanje Jatalaba uopce svjesni
znacaja poslovne informatike - u Rojoj mjeri se
situacija promijenila nabolje u posljednjih 15
godina?

MERTELJ: Svaki dan sve vise. Da se razu-
mijemo, kako u BiH, tako u okruzenju
imamo jako puno poduzec¢a koja bi zel-
jela da mijenjaju stvari nabolje, ali ne-
maju odlucnost i plase se izazova
promjena. Ono Sto je dobro, jeste da sve

0jim znanjem, strategijama i pristupom doci do povecanja dobiti, investicija

vise kompanija komunicira sa kom-
panijama iz inostranstva, tako da mogu
mjeriti svoje performanse u odnosu na
druge. Poslovni procesi su sve manje
podlozni adhokraciji i sve je veéa ten-
dencija standardizacije. Nova gene-
racija vlasnika 1 direktora poduzeca sve
viSe prepoznaje i cijeni mogucnosti up-
ravljanja kompanijom posredstvom ko-
ristenja modernih alata, kakav je
PANTHEON. Jedino profesionalci, ko-
jisu spremni na promjene ¢e 1 prezivjeti
ovakve tendencije. Standardizaciju po-
slovnih procesa vrlo efikasno mozemo
postic¢i kroz uvodenje ERP softvera. Ta-
koder je veliki izazov dovesti ponudu i
potraznju da se dodirnu u pravom tre-
nutku za obje strane. Zato, koliko god
mozemo trudimo se da $aljemo prema
vani informacije o Datalabu i PANTE-
HON-u, kako bi upravo kompanije koje
razmisljaju o investiciji u ERP imale
dovoljno jasnu poziciju da za sebe iza-
beru najbolje.

BM: Koji su poslovni prioriteti Datalaba za
naredni period, posebno kada je rijec o trziStu
BiH?

MERTELJ: Sa produktnog aspekta to su:
PANTHEON hosting, zadovoljstvo ko-
risnika, te povezivanje. Kvalitativni
pomak u partnerskom kanalu nam je
takoder jedan od znacajnijih prioriteta.
Planiramo 30-postotni rast. Ocekuj-
emo najmanje novih 300 poduzeca iz
BiH i nadamo se da ¢emo pomo¢i kako
novim, tako 1 postoje¢im korisnicima
da lakse prezive ova teSka vremena.
Takoder, imamo vrlo efikasan program
konverzije konkurenata u partnere i tu
vidimo svoju $ansu. B
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